
http://www.eventosrh.com.br/dicas/curriculum/modelocur.htm   
    Dicas para Elaboração de Currículo 

 
CURRICULUM  VITAE 

 
Renato Paulo de Almeida 
Alameda Mussuri, 330, Parque Cecap, Jardim Parati, Cep: 14.030-000, São Paulo - SP 
Fone Residêncial: 001-3442740 Fone Comercial: 001-3212890 Recados com: Ana Paula 
Casado, 42 anos, 4 filhos, Brasileiro, natural de São Paulo - SP 

ÁREAS OU CARGOS DE INTERESSE 
 
Gerente de Marketing - Gerente Comercial 

FORMAÇÃO ACADÊMICA 
 
Administração de Empresas, ano de 1984 - pela USP São Paulo - SP 
Pós graduação pela Fundação Getúlio Vargas, com especialização de Marketing 

PRINCIPAIS HABILIDADES E QUALIFICAÇÕES 
 
Excelente experiência profissional, em torno de 8 anos de atuação nas áreas de Vendas e Marketing em nível de gerência, 
em empresas de médio e grande portes, nos setores comercial (Casa do armarinho Ltda), industrial (Frigorífico Romano 
SA) e financeiro (Bank & Corporation). 
 
Habilidade para desenvolver atividades variadas, desde a definição de objetivos e metas, negociações junto à diretoria, 
planejamento do trabalho, implementação, apuração e controle de resultados. 
 
Sólidos conhecimentos na formação e gerenciamento de equipes de trabalho - supervisores, técnicos, administrativos e 
operacionais, em especial na seleção e na identificação de necessidades e ações de treinamento. 
 
Domínio no uso de computador, nível de usuário, em especial editores de texto e planilhas eletrônicas, em ambiente 
Windows, com destaque para Word, Excel e Cad. 
 
Fluência nos idiomas Inglês e Espanhol, adquirida também em viagens para feiras, congressos e reuniões de trabalho. 
 
Disponibilidade total para fixar residência em outros locais. 

PRINCIPAIS TRABALHOS REALIZADOS  
 
Responsável direto pelos trabalhos de implantação do cartão de crédito Blue Card no Brasil, envolvendo mais de 5.000 
lojistas, com faturamento anual de $5.000.000, situando a organização em 4o. lugar no ranking do setor; 
 
Na empresa Armarinhos, coordenei os trabalhos de implantação da filial no Rio Grande do Sul, desde a fase de construção, 
montagem das equipes, identificação e contração dos principais fornecedores; 
 
Desenvolvi, em conjunto com agência de propaganda contratada pela empresa, toda a campanha do marketing, 
institucional, desde a criação, aprovação e veiculação da peça de publicidade. 

CURSOS EXTRA CURRICULARES 
 
Desenvolvimento da Criatividade e Estratégia, com duração de 10 dias, através da Creative Problem Solving Institute - 
Buffalo University - USA. 
 
Legislação Brasileira para Assuntos Aduaneiros, com duração de 2 dias, através do Management Center do Brasil, com o 
professor e Juiz Federal Dr. Luiz Alberto Torres. 
 
Como Negociar Bem, com duração de 3 dias, através do ILACE, Instituto Latino Americano de Criatividade e Estratégia, 
com o professor da USP, Dr. Fernando Soares Bergamasco. 

PARTICIPAÇÃO EM SEMINÁRIOS, CONGRESSOS E PALESTRAS 

Seminário sobre Marketing Estratégico, ano de 1994, Universidade Havard, EUA 
 
Feira Agro Industrial - São Paulo - SP - ano de 1996, com os maiores expositores do Brasil 
 
Marketing Globalizado - Uma questão de futuro ?, ano de 1996, auditório FIESP 

PRINCIPAIS VÍNCULOS DE TRABALHOS 
 
Empresa: Lojas de Utilidades Sendas 
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Local: São Paulo - SP  Admissão: 14/01/94 
Cargo Inicial: Gerente de Marketing  Cargo Atual: Gerente de Marketing 
Ramo de Atividade: Supermercados 
Principais Produtos: Atacado e Varejo 
 
Empresa: Cláudio Bank Corporation 
Local: Rio de Janeiro - RJ  Admissão: 12/08/91  Saída: 10/01/94 
Cargo Inicial: Gerente Operacional  Cargo Final: Gerente Regional 
Ramo de Atividade: Financeiro 
Principais Produtos: Serviços Bancários 
 
Empresa: Lavinha Armarinhos e Cosméticos 
Local: São Sebastião - SP  Admissão: 10/01/88  Saída: 13/01/91 
Cargo Inicial: Supervisor de Vendas  Cargo Final: Gerente Comercial 
Ramo de Atividade: Comércio Varejista 
Principais Produtos: Armarinhos e Cosméticos 

INFORMAÇÕES COMPLEMENTARES 
 
Ano de 1994, presidente de Cons. Reg. dos Representantes de Vendas da região de São Paulo; 
 
Professor Universitário (substituto) na Faculdade de Ciências e Marketing - Sto Amaro - SP 

REFERÊNCIAS 
 
Lojas de Serviços, Sr. Gustavo Amaral - Vice Presidente Corporativo de Negócios, Fone: 01-345.6788 
 
Armarinhos Santista, Sr. Renato Xavier, Diretor de Marketing, Fone: 002-3222728 

 
    

 

 


